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Les poulaitlers trouvent d|ff|t:|lement acquereurs
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Pour un aviculteur, anticiper de plu51eurs années son depart a la retraite peut permettre d'é chapper a la taxation surles plus values

2t de vendre dés quun acquereur se mamfeste

Un avi
ancucyuse i
| cocucrias b

approche de Mige de La retraite
Jait anticiper la vente de son
cuploitation. H faut oo T

Cer a y penser au Mmoins trois
ans avant d'arréter pour bien
réfléchir a 1a fiscalieé, Car dans
Ceriains cas, cest un ters du
awomtant de la verte qui part
ux impdts, celz Git mal aprés
avoir travaillé toute une ca-
riére », conseiilait Jean-Luc
Lotout, de la société Altdor
{ransaction, lors de I'assem-
blée générale du groupemnent
wotaille de chair de Triskalia,
le 20 mars 3 Lanouée (56).
Cette entreprise egr spé-
cialisée en transactions
d'exploitation agricole
depuis 2010, « En §

ans dexistence, nous

avons gére la vente de
285 exnloitztions dont 21

poulaillers, ce qui représente
seudement 7 % de nos frans-
actions. Le contexte de la
a changé depuls 20 ans. Les
capitaux engages sont eq forte
augmentation, 0ous sopunes
passéy des exploftations fami-
liales 3 des PME agricoles. La
professiannalisation de Ia
transaction est nécessaire
paur éviter les contentieux qui
sont de plus s plus couants,
aider 4 reprendre et 3 analysei
fa rentabilite des outils. »
Jean-Luc Lotout décrit le
marché de [a transaction
des élevages avicoles
comme pew, voir
pas actif. 11 précise
Jue ce est pas at-

LES POULAILLERS
S5E NEGOCIENT
ENTRE 20 FT92€/M?

Selon le conseller arstéor, 1a moyenne de pridt des potdalliers
yerdue ol la spolitf daocle JO10 ot e 8Q £2472

wactif au niveau des acque-
rewrs, It y a aussi d'autres rai-
soms comme des prix de vente
qui ne collent pas 4 [a valeur
de l'outil ou aux difficultés ren-
conmées par 1a filitre. « Sou-
vent, les vepdewrs se disent

Jue tas poulaillers valent ia
Tooitid du prix du neif Bn par-
ant syr un prix de 250 €/
pour ifu neuf, ils soubartent
verdre 3 125 €/, La réalité
est togt autre, Ia moyenne de
nos tansactions sur des ée-
vages de volaille se situe 3
59 /07, (a vane enire 20 et
92 /07 sur les mansactions
qui sont réalisées par Alteor. »
Le rdle de 1a société de trans-
action est de se mettre dans
1a position de l'acheteur et
dans calle du vendeur afin que
ce soif Je plus juste possible.
Leronseilter dait fixer e cadre

Jdes négociations pour sécuri-
ser la transaction, enlever les
zones d'ombre et clarifier le
contenu dé |a transaction.

Un abattoir proche, un

avantage pour [a vente

Certains points peuvent étre
déterminants pour attirer un
achetew potentiel. « I faut des
bitiments de qualité, entrete-
nug et aver du matérial inté-
reur récent. Lautorisation
dexploiter doit étre 3 jour,
Tidéal est que les pondaillers
5e sitient sur un site isolé et
que Facquéreur puisse en

construire un rouvear. i est
Important gu'un abattoir soit
a moins de 100 km, c'est de
plus en plis une exigence
de leur part. Facheteur sery
aussi aftentif an plan déparn-
dage, Jux ity techniques
de I'élevage et au contrat
de production », indigue Jean-
Lut Lotout. Dans la fogique,
chaque point fort peut ‘se
transformer en point néga-
af pouvant comprometre fa
vente ou faire pemr 3 la
bangue.

Une fiscallté pénalisante
La fiscalité des exploitations
avicoles est pesante et péna-
lisante par rapport aux autres
productions. Les avicubteurs
sont taxés sut les plus-values
au-dessus de 250 000 € de
chiffre d'affaires. « I y a deux
solutions pour éviter les plus-
valzes, La premiére est de ven-
dre des parts sociales au lien
de vendre des actifs. Iz
dewxdéme est dabaisser son
chiffte d'affaires en dessous
de 25 000 €. I £t 8y pren-
dre en moyenne deux ans
avant I'année de faxaton. »
Cest tout I'intérét de bien an-
ticiper son départ ala retraite
pour chaisir la bonne solution
et étre prét a vendre lorsqu'un
candidat i ta 1eprise se pré-
sente. Nicolas Goualan

DE NOUVEALIX
EXPORTATEURS
ALIMENTENTLE
MARCHE

Raulet Depuis clng ans, sur
e marché mondlal du pou-
let, « FArgentine, (a Chine, la
Thatande ia Turquie et
tlUikmaine rivalisent avec la
domination des folrmis-
seurs tradifionnels - ie Bré-
si, {'Union evropéenne et
les Etats-Linis », anatyse le
bulletin Interfilidres volailles
de chalr, paru le 24 mars.
Ces 1 nouvesUx exporta-
tewss » ont participé a la
moitié de |a croissance du
marché mandial, « estimes
& 2 Mt au cours de cette p&-
riode ».

Doux Le groupe Doux an-
nonce dans Ln communi-
qué du 22 mars avok ob-
tenu un financement de 5
Me de la part de la Benque
publigue d'investissament
(BRI}, « desting d cofinan-
cer ses investissaments
d'amélioration de perfor-
rnances ingestrielles et
commerclalas ».

Des volailles bientdt chauffees grace au fumier

La chaudlere alitigre dela société Exedia ﬁmt sa période de test en laboratoire. Elle sera 1nsta]1ee courant de 1 été
chez un éleveur de dmdes du Morbihan et commercilisée officiellement en 2016

Le projet de chaudiére fonc-
tionnant au fumier de la so0-
ciété Exedia est sur le point
d'aboudr. La chaudiére d'une

{ puissance de 300 kW est tou-
i jours en test dans un labora-

toire de la région lyonnaise.

i Elle sera tranafirée et installée
! chez un éleveur de dindes du
{ Morbihan courant de l'été.
i « Nous pouvons construire

des chaudiéres d'une puis-
sance thermigue de 300 kW a

{ 5000 kW. Léguipement de
! combustion est basé sur une
i technologte de Iit pseudo-fui-
i disé surlequel nous avons dé-
i posé un brevet européen »,
i précise Martin Schlosmacher,
i le responsable commercial
i d'Exedia.

| Lachandiére produit de l'ean
i chande 3 destination d'un 1é-

La sravtttre-dUre

'ede3001:.¥r'mmnt 450mde

hauteur reloindm Félevage avicole du Maranen roorant de cet £té-

seau de distribution connecté
a des aérothermes. = Nous
pouvons installer nn systéme
ORC afin de produire de Ielec-
tricite qui powrma ensuite étre
vendue et injectée sur le 1é-
seay. » C'est un systéme an
fanctionnement awtonome et
bénéficiant d'une télésurveil-

REGLERT.A
PROBLEMATIQUE
DE PLAN
D'EPANDAGE.

lance 24h/24. « La chaleur
saine et le contrdle accru des
miveaux d'hygrométrie dans
les bitiments favorisent le
bien-étre animal. » 1a chau-
diére sera installée dans une
chaufferie indépendante de
Télevage et le résean de cha-
leur enterré, Lavantage de
cette chaudidre est qu'elie
fonctionne uniquement grice
au famier sans avoir besoin
d'adjuvant.

450 000 €
d'Investissernent

La chaleur est distribuée dans
les poulaillers par des aéro-
thermes équipés de & sorties
qui diffusent 4 360 ° et surun
rayon de 15m. « La ganune de
pulssance des adrothermes
est comprise entre 25 et 70
kW, its pulsent de I'zir dune
tempérantre de 50 a 55°, Hs

peirvent étre nettoyes sans de-
momtage at Jewr durde de
vie et supérienre 3 10 ans »,
décritle responsable commer-
cial. Gette chaudiére, fabri-
quée en France, sera commer-
cidlisée courant d'année 2016.
Pour le modtle de 300 kw, i
faut compter un investisse-
ment d'environ 450 000 €
pour chauffer une surface mi-
nimale d'élevage de 4 000 m2
« Cet dguipement est éligible
aux financements publics de
FAdeme et de l'Agence de
Teau. Ces aides peuvent at-
teindre 50 % du total, pour un
refour sur investissement de
5ans. »

Gemode de chanffage permet
aussi de régler définitiverent
la problématique de plan
d'épandage rencontré par cer-
tains deveurs.

Nicolas Goualan




